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De serie Axanova producten is met zorg 
ontwikkeld voor verzorging van de spieren. 
De bestanddelen zijn gebaseerd op natuur-
lijke werkzame stoffen en etherische oliën. 
Hierdoor is de werking snel en langdurig. De 
samenstelling is vetvrij en wordt volledig door 
de huid opgenomen, ideaal voor sporters.  
Handen en kleding blijven vetvrij.

Bent u een professional en 
geïnteresseerd  in gebruik, 
verkoop, organiseert  u 
binnenkort een sportevene-
ment of bent u geinteres-
seerd in sponsoring? Neem 
dan even contact met ons 
op. Tel.: 0317-351838

www.axanova.nlwww.axanova.nl

Warm up
Cool down

Relax

Met Axanova kunt 
u uw verenigingkas 

steunen!
Axanova heeft een actief beleid op het gebied van ondersteuning en promotie van sporten.  Om 
deze ondersteuning vorm te geven heeft Axanova een speciaal sponsorbeleid ontwikkeld voor 
teams, clubs en de individuele sporters. Bij ons sponsorbeleid is het voornaamste doel om naamsbe-
kendheid en gebruik van Axanova te stimuleren. Daarbij is het realiseren van enthousiaste verkooppunten 
van groot belang. Ook ondersteunen wij uw sport evenement “in ruil voor promotionele aandacht”.

Voorbeelden waaraan word gedacht bij het sponsoren 
als mogelijkheid om naamsbekendheid en verkoop te 
stimuleren:

-Gratis producten voor teams en/of spelers.
-Gratis testverpakkingen om weg te geven.

-Logo op sites, nieuwsbrieven, 
eventuele posters etc.
-Banners, vlaggen, reclameborden 
bij training-, 
evenement- of wedstrijd locatie.

Het aanbrengen en “onderhouden” van een verkooppunt 
voor Axanova producten, als plaats waar leden de pro-
ducten kunnen kopen, is een belangrijk onderdeel van 
het sponsorbeleid. Er kan hierbij gedacht worden aan bij-
voorbeeld een sportzaak, drogist, apotheek of een ande-
re retailer. Als een verkooppunt binnen de club gevonden 
kan worden, krijgt de club een interessante inkoopprijs. 
Axanova betaalt een nader overeen te komen bedrag per 
verkochte verpakking aan de te sponsoren club die het 
verkooppunt heeft aangebracht. Voor een verkooppunt 
zijn folders, testverpakkingen en een toonbankdisplay be-
schikbaar om de verkoop te ondersteunen. Zo ontstaat er 
een “win win” situatie waarbij beide partijen belang heb-
ben bij de sponsoring en kan deze een hoger resultaat 
geven dan via een “kale sponsoring”. 


